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| PRO_|
EN RESUME

VERS QUELS METIERS?

* Vendeur/conseil en magasin

« Commercial sédentaire / terrain
» Animateur commercial

- Responsable derayon

PRE-REQUIS,
DELAID'ACCES

+ Etre issu d’'une 3éme ou d’'un CAP ou
d’'une seconde

« Avoir 15 ans a la signature du contrat

+ Admission aprés étude du dossier
scolaire et entretien de motivation,
réponse sous 20 jours ouvrables

EXAMEN

- Dipléme d’Etat délivré par le ministére de
I'Education Nationale de niveau 4 a partir
de Contrdle continu en cours de formation
(CCF) et d’épreuves ponctuelles en fin de
formation

« Possibilité de modularisation par blocs de
compétences

+ RNCP : N°32208 - Certif info : N°104847

POURSUITES D’ETUDES

+BTS MCO ou NDRC

» Mention complémentaire
* Formation CQP ou interne
aux entreprises

QUELQUES CHIFFRES ®®

+ 91 % de réussite a 'examen session de juin
2023 ( 52 regus sur 57 présentés )
+ 75 % de persévérance @ en formation sur
I'année scolaire
* 6 mois apres la formation :
55 % en poursuite de formation
43 % sur le marché de I'emploi dont :
-75 % en emploi
- 25 % en recherche d’emploi

2 % autres situations (services civiques,
santé, congé maternité...)

TARIFS ®

+ Formation gratuite sauf pour les adultes,
mais dans ce cas possibilité de prise en
charge des frais de formation par I'OPCO,
Péle emploi et/ou I'entreprise. Pour plus de
détails nous consulter.

+Frais liés a la vie résidentielle
(hébergement, restauration...) nous
consulter.

ACCESSIBILITE (o
HANDICAP & 3w )

Batiment en cours de réhabilitation pour
I'acces a la mobilité réduite

Accessibilité a la formation : nous consulter
pour étudier avec notre référente handicap, la
faisabilité selon le handicap

MFR_PRO_BAC_PRO_COM_VENTE

SITES DE FORMATION

BAC PRO METIERS
DU COMMERCE ET DE LA VENTE

LR /1 FORMATION EN MFR

Etablissement privé, associatif, en contrat avec I'Etat
OBJECTIFS ET CONTENUS DE LA

ORGANISATION
p [ DAG”G’ QUE FORMATION

----- - Approche globale de I'entreprise

- Rentrée en septembre - Conseil, vente et fidélisation du client

- 17 @ 20 semaines en centre de - Techniques de vente liées aux

formation spécificités du type de commerce
- Connaissance de produits
- Approvisionnement du point de vente ou du
rayon

- Animation commerciale du point de vente

- 33 a 35 semaines en entreprise

>3 RYTHME D'ALTERNANCE
- 1 a2 semaines a la MFR

- 145 semaines en entreprise ENSEIGNEMENT PROFESSIONNEL :

@ STATUTS - Techniques de vente

Scolaire Ministére Aaricult - Animation commerciale
[ Scolaire Ministére Agriculture - Gestion commerciale

[jApprentissage jusqu’a 30 ans - Informatique
(Prise en charge par les OPCO - Economie-droit

d'une partie des frais d’'hébergement - Prévention santé environnement
et de restauration)

[ Contrat de professionnalisation
MOBILITE INTERNATIONALE :

[ Autres (ex : formation o i
pour adultes...) - Stage individuel dans un pays européen

(ERASMUS) — MFR La Louisiére

LA FORMATION ENSEIGNEMENT GENERAL :
EN ENTREPRISE Foncais

TYPE D'ENTREPRISE D’ACCUEIL “Espagnol(Lv)
- Histoire-géographie — éducation
* Entreprises de distribution des secteurs - Mathématiques
alimentaires ou spécialisés : - Arts appliqués
hypermarchés, supermarchés. - Education physique et sportive
« Grandes surfaces spécialisées : - Economie générale

bricolage, sport, jouets... - Economie d’entreprise
+ Magasins traditionnels : prét a porter,
bijouterie, décoration...

ACTIVITES REALISABLES PAR LE JEUNE MODALITES PEDAGOGIQUES
EN ENTREPRISE

- Toutes les taches liées au métier du (1) Détails et mise a jour le site internet de la MFR

(2) Pourcentage des jeunes et/ou des adultes ayant réalisé la

commerce et de la vente, de I'animation totalité de 'année scolaire
et de la gestion d’un point de vente ou (3) Les chiffres concernent la derniére année scolaire
d’un rayon.
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